Inicio: noviembre
Duracion : 18 horas
Modalidad: presencial
y virtual

Te contamos
sobre el curso

El visual merchandising, como parte fundamental del retail busca promover las
ventas mediante exhibiciones atractivas y rentabilizacion de espacios. El vitrinista o
escaparatista es una figura clave en este desarrollo, pues en su posicion recae la
Importante tarea de la puesta en escena y disefio de ese “vendedor silencioso” que
actua de forma constante y sin agotamiento.

El taller brindara las herramientas basicas para el desarrollo de vitrinas (o
escaparates) y estrategias visuales para los diferentes espacios comerciales.
Asimismo se reconocera el disefio en un rol fundamental, como agente de
intervencion, innovacién y cambio.

Extension
Profesional




—

N
[

c
=
()]
c
Q
i
X
Ll

Profesional




¢Por qué estudiar en el MALI?

El MALI es reconocido como una institucion de renombre en el campo del arte 'y
la cultura. Su trayectoriay prestigio respaldan la calidad de la educacion que
recibiras en el curso de escaparatismo y visual merchandising.

Palacio de la Exposicion

El MALI se encuentra en una de las edificaciones histdricas mas
emblematicas de Lima, reconocida por su contribucion al arte y la
cultura.

Exposiciones de arte y disefio

Tendras acceso a las diferentes exposiciones y eventos que se
realicen en nuestra institucion, obteniendo una vision vanguardista
del arte y el disefo.

Vision del arte y disefiio

Seras parte enla preservacion de lamemorialocal y la ampliacion del
acceso a las artes, contribuyendo a la reflexion sobre una historia
comun, a la formacion de mejores ciudadanos y de una esfera
publica sensible a las expresiones artisticas.

Maestros especializados

Contaras con una plana docente nacional e internacional especializada
en el arte, disefioy cultura. Estos expertos compartiran su conocimiento,
técnicas y experiencias para una educacion de primer nivel.

Cursos practicos

Como estudiante tendras una formacién de aprendizaje activo, a
través de la resoluciéon de problemas practicos, poniendo a prueba
constante los conocimientos adquiridos.
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Competencias

El alumno adquiere las herramientas necesarias para disefiar, dirigir
e implementar un proyecto de escaparate; desde los pasos iniciales.

% Conoce los materiales y las diferentes técnicas para la construccion
b del espacio, para marcar tendenciay llamar la atencion.

gestion del punto de venta y entender la imagen de marca.

Desarrolla criterios de analisis para determinar si una vitrina es
visualmente atractiva, funcional y racional con los costos y
mantenimiento.

! Obtiene conocimientos necesarios para tener una vision de la
-
~

Dirigido a
Arquitectos, artistas, disefladores, decoradores, profesionales en otros sectores

y técnicos interesados en desarrollar desde el concepto, proyectos e
escaparates y visual merchandising.
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Arquitecta y consultora independiente
especializada en Visual Merchandising,
Store Design y Brand Experience.
Cuenta con 12 afios de experiencia
profesional en el sector comercial,
creandoy liderando estrategias de visual
merchandising de forma  global,
garantizando su correcta aplicacién en
los diferentes puntos de venta.

Ha desarrollado estrategias exitosas
para tiendas departamentales
especializadas en segmentos de moda,
hogar, tecnologiay de lujo. Trabajé como
Sub Gerente de Visual Merchandising en
Paris - Cencosud, a cargo de las 11
tiendas a nivel nacional, donde ha
participado desde el inicio de las
operaciones en Perd. Asimismo se ha
desempefiado como Jefa de Visual
Merchandising para Saga Falabella,
entre otros.

Actualmente es socia en Nia Ruiz, Visual
Marketing en Impulse (Agencia MKT
Digital), y consultorias independientes
(Jocathex, Godesk).



Contenidos

del curso

Escaparatismo & retail
branding

* Introduccién e importancia del
visual merchandising.

* Expresion de marca: Retail
branding.

* Tendencias visuales de
merchandising.

« Experiencia de compra.

* Ejercicio: Tiendas en el mundo.

Conceptos y estrategias
de colocacion de producto

« Visual merchandising.

* Conceptos y estrategias de
colocacién de producto.

* Mercadeo de productos blandos:
colorizacion, mercadeo, tallado.

« Etapas de mercadeo seglin
temporada.

* Mercadeo de productos duros.

« Ejercicio: Proyectar traseray
mueble en dibujo.

Certificacion
Los estudiantes que participen en mas del 50% de sesiones recibirdn un

certificado de participacion a nombre del MALI — Museo de Arte de Lima que
indica las 18 horas de duracidon del curso.
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Disefio y direccion
artistica
* (Arte o ciencia?

« Disefio Comercial (Areas, zonas
frias y calientes).

* Proyectar los matices de la marca.

* Flujo del cliente, comportamiento
y productos dirigidos.

* Focales.

* Ejercicio: Analisis de una tienda
en planos, lluvia de ideas.

Materiales y dialogo con
el espacio

* Mi escaparate: idea rectora -
PROYECTO.

* Materiales y didlogo con el
espacio.

* Creacion de una campafia o
evento.

* Presupuesto.
*P.O.P., carteleria.

* Ejercicio: Critica 1.

Escaparate: estrategia
aplicada a través de lineas,
colores e iluminaciéon

* Escaparate: Evolucion histérica,
estrategia aplicada.

« Objetivos y principios fundamentales
del escaparate.

* Conocimientos, habilidades y
estudios del escaparate.

« Composicion, color, iluminacion y
grafismo.

* Maniquies.

* Ejercicio: Mi escaparate.

Creacion de un escaparate:
proyecto final

* Entrega: mi escaparate.

* Presentacién de maquetas y/o
diapositivas y/o paneles.

» Recomendaciones.

» Conclusiones.




Inversion

Pago al contado 690

Inscripcion

Realizar el depdsito o transferencia en
la cuenta del MALI: *Consulta nuestros descuentos por pronto pago

BCP AHORRO SOLES Y grupos corporativos.

Cuenta bancaria:
191-34389140-0-03

Cuenta interbancaria (CCl):
002191 134389140003 51

ASOCIACION MUSEO DE ARTE DE LIMA
RUC: 20168496690

Enviar el comprobante a
extension@mali.pe junto con los
siguientes datos del alumno:

* Nombres y apellidos completos

* DNI

* Teléfono movil

« Correo electrénico

» Fecha de nacimiento

» Distrito de residencia

* Nombre del curso y horario elegido

Informes

Site inscribes fuera de Peru, solicita el MALI Educacidon
procedimiento a extension@mali.pe extension@mali.pe

® Whatsapp: 922171175
*EI MALI se reserva el derecho a

reprogramar el inicio, en caso no ]
o Siguenos en:
cuente con un minimo de 9 £ NG J)

inscripciones. www.mali.pe/educacion
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